
Metav 2010: Sonderschau „Metal meets Medical“ 1

Eine Initiative des

in Kooperation mit
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•• erste internationale Messe des Jahres 2010erste internationale Messe des Jahres 2010 für die gesamte 

Metallbearbeitung mit einem Überblick über neueste Produkte und 

Entwicklungen

• Schwerpunktthema:

> Lösungen für die Produktion in der MedizintechnikProduktion in der Medizintechnik

• Zentraler Informationspunkt für die Fachbesucher:

>> Sonderschau „MetalSonderschau „Metal meets Medicalmeets Medical““
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Medizintechnik: Medizintechnik: 
Hightech, Innovation und WachstumHightech, Innovation und Wachstum

• Die deutsche Medizintechnikindustrie ist eine HightechHightech--Branche mit Branche mit 

innovativen, weltweit nachgefragten Produkteninnovativen, weltweit nachgefragten Produkten.

• Im Jahr 2008 konnte ein Umsatzwachstum von rund 3 %Umsatzwachstum von rund 3 % erreicht werden. 

Im Jahr 2009 erweist sich die Branche als „krisenfest“.

• Die älter werdende Gesellschaft und das steigende Gesundheitsbewusstsein 

bedingen eine konstante Nachfragekonstante Nachfrage an medizintechnischen Produktenan medizintechnischen Produkten und 

damit weiteres Wachstumweiteres Wachstum in dieser Sparte.

• Die Branche weist überdurchschnittlich hohe Ausgaben für Forschung und 

Entwicklung aus und bietet damit Zulieferern und Lösungsanbietern für die 

Herstellung medizintechnischer Produkte attraktive Absatzchancenattraktive Absatzchancen.

(Quelle: Branchenbericht 2009, SPECTARIS e.V.)
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Sonderschau „Metal Sonderschau „Metal meets Medicalmeets Medical““

• Die Sonderschau bildet die gesamte Verfahrenskette zur Produktion gesamte Verfahrenskette zur Produktion 

medizintechnischer Teile aus dem Werkstoff „Metall“medizintechnischer Teile aus dem Werkstoff „Metall“ ab. Von der Planung 

bis hin zur Realisierung.

• In Kooperation mit dem VDW bietet MM MaschinenMarkt innerhalb der 

Sonderschau einen GemeinschaftsstandGemeinschaftsstand an für Anbieter von

> Zerspanungstechnik > Antriebstechnik

> Lasertechnik > Automatisierung

> Oberflächentechnik > Messtechnik

> Verbindungstechnik > C-Technik
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Profitieren Sie mit Ihrer Beteiligung von ...Profitieren Sie mit Ihrer Beteiligung von ...

den intensiven Besucherwerbungsmaßnahmen und SondereinladungsBesucherwerbungsmaßnahmen und Sondereinladungs--

Aktionen des VDWAktionen des VDW, die explizit auf die Sonderschau verweisen.

den reichweitenstarken Begleitmaßnahmen von MM reichweitenstarken Begleitmaßnahmen von MM MaschinenMarktMaschinenMarkt mit 

mehr als 170.000 Exemplaren in Print und 700.000 PageImpressions 

monatlich auf maschinenmarkt.de.

einer exponierten Platzierung der Sonderschauexponierten Platzierung der Sonderschau in der offiziellen 

Messezeitung der Metav 2010.

einem repräsentativen Gemeinschaftsstandrepräsentativen Gemeinschaftsstand mit individuell nutzbarer 

Kommunikationszone für Sie und Ihre Besucher.

einem RundumRundum--Service für Ihren MesseauftrittService für Ihren Messeauftritt: 

Standbau inklusive Media-Paket mit mehr als 8 Millionen Kontaktchancenmehr als 8 Millionen Kontaktchancen

in Print und Online.
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BasicBasic--Paket: 9.900,00 EuroPaket: 9.900,00 Euro

Leistungsumfang Stand:

• Stand 9 m², Standmiete inkl. AUMA-Gebühr, Standauf-
und   Abbau

• Möblierung mit 1 Empfangstheke, 1 Sitztisch mit 4 Stühlen 
oder 1 Stehtisch mit 4 Barhockern

• Kabine (1 x 1 Meter) mit Falttür

• Bodenbelag: Laminat

• Beleuchtung: 3 Halogenstrahler à 150 W

• Strom: 3 kW Stromanschluss exkl. Verbrauch

• Standbeschriftung: Firmenname in Schwarz auf
Forexplatte (2.000 mm x 400 mm x 4 mm) inkl. 
Aufkaschierung und Montage

• Standreinigung, Müllentsorgung  und Bewachung

• Bewirtung der Aussteller und deren Gäste im 
Kommunikationsbereich mit Kaffeespezialitäten, 
alkoholfreien Getränken und Snacks

• Eintrag im Aussteller-Katalog der Metav 2010

• 2 Ausstellerausweise und 50 Gästekarten für eigene 
Einladungsmaßnahmen 

Leistungsumfang Marketing:

• 1/4-seitiges Firmenprofil im Special „Metal meets 
Medical“ von MM MaschinenMarkt in der Metav-
Messeausgabe vom 1. Februar 2010 (Auflage 44.500 
Exemplare)

• Firmenlogo in der Einladungsanzeige zur 
Sonderschau (Format 1/1 Seite) – 5 Veröffentlichungen 
(inkl. Messezeitung der Metav 2010) mit einer 
Gesamtauflage von mehr als 170.000 Exemplaren

• Firmenlogo und Kurzprofil auf der Landingpage
„Metal meets Medical“ von maschinenmarkt.de (Laufzeit 1 
Jahr, monatlich 700.000 PageImpressions auf 
maschinenmarkt.de)

• Firmenlogo im Sonder-Newsletter „Metal meets 
Medical“ an 22.000 Empfänger (4 Aussendungen)
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BusinessBusiness--Paket: 12.900,00 EuroPaket: 12.900,00 Euro

Leistungsumfang Stand:

• Stand 12 m², Standmiete inkl. AUMA-Gebühr, Standauf-
und   Abbau

• Möblierung mit 1 Empfangstheke, 1 Sitztisch mit 4 Stühlen 
oder 1 Stehtisch mit 4 Barhockern

• Kabine (1 x 1 Meter) mit Falttür

• Bodenbelag: Laminat

• Beleuchtung: 5 Halogenstrahler à 150 W

• Strom: 3 kW Stromanschluss exkl. Verbrauch

• Standbeschriftung: Firmenname in Schwarz auf
Forexplatte (2.000 mm x 400 mm x 4 mm) inkl. 
Aufkaschierung und Montage

• Standreinigung, Müllentsorgung  und Bewachung

• Bewirtung der Aussteller und deren Gäste im 
Kommunikationsbereich mit Kaffeespezialitäten, 
alkoholfreien Getränken und Snacks

• Eintrag im Aussteller-Katalog der Metav 2010

• 3 Ausstellerausweise und 70 Gästekarten für eigene 
Einladungsmaßnahmen 

Leistungsumfang Marketing:

• 1/2-seitiges Firmenprofil im Special „Metal meets 

Medical“ von MM MaschinenMarkt in der Metav-

Messeausgabe vom 1. Februar 2010 (Auflage 44.500 

Exemplare)

• Firmenlogo in der Einladungsanzeige zur

Sonderschau (Format 1/1 Seite) – 5 Veröffentlichungen 

(inkl. Messezeitung der Metav 2010) mit einer 

Gesamtauflage von mehr als 170.000 Exemplaren

• Firmenlogo und Kurzprofil auf der Landingpage
„Metal meets Medical“ von maschinenmarkt.de (Laufzeit 1 

Jahr, monatlich 700.000 PageImpressions auf 

maschinenmarkt.de)

• Firmenlogo im Sonder-Newsletter „Metal meets 

Medical“ an 22.000 Empfänger (4 Aussendungen)

• Business-Firmeneintrag auf maschinenmarkt.de mit 

10 Produktdarstellungen (Laufzeit 1 Jahr)
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PremiumPremium--Paket: 14.900,00 EuroPaket: 14.900,00 Euro

Leistungsumfang Stand:

• Stand 15 m², Standmiete inkl. AUMA-Gebühr, Standauf-
und   Abbau

• Möblierung mit 1 Empfangstheke, 1 Sitztisch mit 4 Stühlen 
oder 1 Stehtisch mit 4 Barhockern

• Kabine (1 x 2 Meter) mit Falttür

• Bodenbelag: Laminat

• Beleuchtung: 7 Halogenstrahler à 150 W

• Strom: 3 kW Stromanschluss exkl. Verbrauch

• Standbeschriftung: Firmenname in Schwarz auf
Forexplatte (2.000 mm x 400 mm x 4 mm) inkl. 
Aufkaschierung und Montage

• Standreinigung, Müllentsorgung  und Bewachung

• Bewirtung der Aussteller und deren Gäste im 
Kommunikationsbereich mit Kaffeespezialitäten, 
alkoholfreien Getränken und Snacks

• Eintrag im Aussteller-Katalog der Metav 2010

• 4 Ausstellerausweise und 100 Gästekarten für eigene 
Einladungsmaßnahmen 

Leistungsumfang Marketing:

• 1/1-seitiges Firmenprofil im Special „Metal meets 

Medical“ von MM MaschinenMarkt in der Metav-

Messeausgabe vom 1. Februar 2010 (Auflage 44.500 

Exemplare)

• Firmenlogo in der Einladungsanzeige zur

Sonderschau (Format 1/1 Seite) – 5 Veröffentlichungen 

(inkl. Messezeitung der Metav 2010) mit einer 

Gesamtauflage von mehr als 170.000 Exemplaren

• Firmenlogo und Kurzprofil auf der Landingpage

„Metal meets Medical“ von maschinenmarkt.de (Laufzeit 1 

Jahr, monatlich 700.000 PageImpressions auf 

maschinenmarkt.de)

• Firmenlogo im Sonder-Newsletter „Metal meets 

Medical“ an 22.000 Empfänger (4 Aussendungen)

• Premium-Firmeneintrag auf maschinenmarkt.de mit 

20 Produktdarstellungen (Laufzeit 1 Jahr)
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GemeinschaftsstandGemeinschaftsstand
mit Kommunikationsbereichmit Kommunikationsbereich

Kommunikationsbereich 

mit Bewirtung

im          -Café
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Kontakt

Winfried Burkard
Verkaufsleiter MM MaschinenMarkt

Vogel Business Media GmbH & Co. KG
Max-Planck-Str. 7/9
97064 Würzburg
Tel.: +49 931 418-2686
winfried.burkard@vogel.de
www.maschinenmarkt.de, www.vogel.de

mailto:winfried.burkard@vogel.de
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